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LES NOIX DE CAJOU BRUTES (NCB) CULTIVÉES EN AFRIQUE DE L’OUEST CONSOMMÉES AUX ETATS-UNIS

PARCOURENT ENVIRON 28 000 KM.
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Africa
<0.2m – 6%

Complexe.
Contre la tendance.
Opaque.
Vulnérable.
Plein d’opportunités

Estimations pour 2020
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BESOINS EN NCB
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QUE VEULENT LES ACHETEURS D’AMANDES? 

Produit de qualité ; Gestion de la qualité. 

Salubrité des aliments/Traçabilité.

Fournisseurs qualifiés.

Prix compétitifs.

Fiabilité et fidélité au contrat.

Suffisamment de stabilité pour procéder à la 
planification. Des risques faciles à gérer



PROBLÈMES LIÉS À LA CHAÎNE D’APPROVISIONNEMENT QUI NE POURRONT ÊTRE RÉSOLUS ?
LA CONCENTRATION DE LA

TRANSFORMATION ACCROÎT LE

RISQUE.
LA VOLATILITÉ

RÉDUIT LA CONCURRENCE.

LE COMMERCE DE  NCB 
PORTE ATTEINTE À LA 

TRAÇABILITÉ, COMPROMET 
LA QUALITÉ ET ACCROÎT LE 
COÛT ENVIRONNEMENTAL.

LE FAIT DE SE DEPARTIR DE 
LA TRANSFORMATION 
ACCROÎT LE RISQUE, 

COMPROMET LA QUALITÉ, 
RALENTIT LES ACTIVITÉS, 

AUGMENTE LES PRIX.

LA LONGUE CHAINE ACCROIT 
LA VOLATILITE DES COURS, LE 

RISQUE DE FIDELITE AU 
CONTRAT ET LES RISQUES LIÉS 

À LA SALUBRITE DES 
ALIMENTS

LA VOLATILITÉ DES COURS ENTRAVE

LE DÉVELOPPEMENT DES PRODUITS, 
PAR EXEMPLE LES NOIX DE CAJOU

BRISÉES.
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Qu’est-ce qui rend l’Afrique attrayante pour les acheteurs d’amandes ?

Menaces pesant sur la croissance de la demande sur le long terme Transformation du cajou en Afrique de l'Ouest-tonnes

Consommation annuelle mondiale d'amandeImportations  de cajou des États-Unis 2009 par rapport à 2019

Scandale de la salubrité des aliments/absence de 

traçabilité

Volatilité des prix

Scandale sur le lieu de travail de grande ampleur dans le 

secteur de la transformation

Mauvaise pratique environnementale

Le commerce des amandes de type « Borma » enfreint les 

règles d’origine, sociales et de traçabilité
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• Les acheteurs ont besoin de nouvelles sources 

d’approvisionnement en amandes.

• Les acheteurs ont besoin de transformateurs qui se 

conforment aux exigences. 

• De plus en plus de transformateurs africains peuvent 

répondre à ces besoins.

• Les transformateurs informent-ils suffisamment les 

acheteurs ?

• Cette révolution est un processus.

CRÉER UNE CHAINE DE VALEUR 

VIABLE POUR LE CAJOU AFIN DE RÉSISTER 

AUX PERTURBATIONS DU MARCHÉ


